
マンガでわかる

どんなことするの？

面談の様子
どんな人？

FPのご紹介
受けてよかった！

お客様の声
準備に使える！

チェックシート

FPとつくる！あなただけのライフプラン

保険相談
はじめてガイド

トク

”得する”

もうすぐ保険相談

マンガでわかる



3つのポイント

保険相談に少しでも不安のある方へ

事前準備のお手伝いのためにご用意しました。

ぜひ、お役立てください。

保険相談がよくわかる。相談当日を有意義にするための一冊です。

(1)保険の基礎知識がわかる

日本でよく売れてきた保険の注意点、賢い保険の選び方、

必要な保障額の考え方をわかりやすくまとめました。

これを読めば保険の基礎がわかります。

(2)保険相談の段取りがわかる

保険相談とは？ FP とは？

どのように相談が行われるのか流れや事例をご紹介しています。

(3)保険相談の準備ができる

巻末に事前準備が簡単にできるよう“事前準備チェックシート”

をご用意しました。保険を含めた家計の見直しに役立ちます。

ぜひ、ご活用ください。

この冊子をご覧いただくにあたって／はじめに



- p01 -

C
H
A
P
T
E
R
 2

C
H
A
P
T
E
R
 1

C
H
A
P
T
E
R
 3

友人夫婦FP

立花陽子さん

尚子の友人。夫の保険料が高い
ことに疑問をもち、尚子に相談。

まじめな性格で、何事も真剣に考える
タイプ。

田中伸樹さん

ファイナンシャルプランナー（FP）
5年前にFPとして独立。

普段は腰が低い聞き役だが、
ここ一番ではアツく語る熱血派。

工藤孝平さん

会社員。奥様に押される形で
保険の見直しを検討することに。

一見おっとりしていそうだが、いざ
という時は頼りになる、、、かも。

工藤尚子さん

主婦。今後の資金計画を立てる
うちに保険の見直しを決断。

よいと思ったものは何でも積極的に
試してみるタイプ。

＊保険相談の流れ
＊ファイナンシャルプランナー（FP）とは
＊FPに、ご相談してみませんか？
＊保険マンモスのこだわり
＊お客様の声

・・・・・・・・・・・・・・・・・・・ p 0 2
・・・・・・・・・・ p 0 4

・・・・・・・・・・・・・ p 0 5
・・・・・・・・・・・・・・・・ p 0 6

・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・ p 0 8

＊今のあなたに必要な保険は何？
＊【マンガ 1】残された家族に“必要な保障額”の考え方

・・・・・・・・・・・・・ p 1 0
・・・・・・ p 1 2

CHAPTER 1

CHAPTER 2

＊【マンガ 2】賢い消費者のいまどきの「保険の選び方」
＊紹介キャンペーンのご案内

・・・・・・ p 2 0
・・・・・・・・・・・・・・・ p 2 6

CHAPTER 3

＊会社案内
＊事前準備チェックシート

・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・ p 2 7
・・・・・・・・・・・・・・・・ p 2 8

c o n t e n t s／もくじ

cha r a c t e r／マンガ登場キャラクター
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保険やお金の知識がなくても
大丈夫です、ご安心ください！！

step1: 自己紹介

FPさんと好きな音楽が同じで
すぐに打ち解けられました。
保険の相談もしやすかったです。

そのような声にお応えして、一般的な保険相談の流れをご紹介します。

※相談の進め方は、ファイナンシャルプランナー（FP）により異なります。

時間の目安【5～10分】

まずはファイナンシャルプランナー（FP）の自己紹介から。
FPとしての経歴や考え方、業務領域などをご説明します。難しい
専門用語を使わず、例え話もまじえてわかりやすくお話します。
もし興味があったら、FPのプロフィールなどもお聞きください。
実は趣味の話で盛り上がったという方もいらっしゃいます。

step２: 家計や保険についての考え方を確認 時間の目安【20～30 分】

相談のきっかけ、家計や保険についてのあなた
のご希望や不安・疑問点をうかがいます。
また、必要に応じて、保険のしくみ、保障の
考え方などを一から丁寧に説明します。

30歳 60歳

加入条件
被保険者：男性、30歳（加入時）
保険金額：1,000万円

保険期間：60歳まで
保険料　：月額18,380円（60歳払込終了）

保険金
保険料の
払込み終了

払込保険料累計額

解約返戻金

ご検討中の保険についての相談もできます！

保険相談の流れ
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初回の面談で伺ったお話をもとに、次回の面談であなたにあった保険プランをご提案します。
提案プランをベースに、話し合いをしながらよりよいプランに修正していきます。ご加入の判断はあなた
自身で行ってください。　

step3: あなたに必要な保険をご案内 時間の目安【40 ～60分】

ご家族のことや今後の人生プラン、将来のご希望などをうかがいながら、
あなたに必要な保険や保障額をご案内します。
一方的なご案内ではなく、あなたのご意向をうかがいながら一緒に
検討していきます。
家計についてのご相談も遠慮なくどうぞ！

保険のご提案

加入している保険の保険証券を拝見して、あなたに必要な保障が
きちんとカバーできているかを診断します！

※現在ご加入中の保険がある場合

万が一のことがあった場合、まだお子様が小さいので、
奥様が働くのはちょっと難しそうですね。

そうなると、収入は遺族年金だけということになります。
遺族年金は○○万円くらいなので、このままでは生活費が
不足してしまいそうですね。

はい、子育てだけで手いっぱいだと思います。

面談で FPがおすすめした保障の考え方に共感いただけたら、次に具体的な保険の提案に進みます。
ヒアリング内容やあなたのご希望に基づいて保険を設計し、次回具体的なプランをご提案します。
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お客様アンケート
『生命保険について質問した際、回答のわかりやすさについて』

わかり
やすさ

82%

優れていた
＋やや優れていた

優れていた
やや優れていた

やや劣っていた

普通

まったく劣っていた

55％.............................
.....................

.................................................

.............................

27％

2％

...................... 1％

15％

※お客様アンケート集計結果より（集計期間：2014年 4月1日～2014年 9月30日）

お金の専門家であり、信頼できるパートナー

ファイナンシャルプランナー（FP）は金融全般
（保険、相続、税金、投資等）の知識が豊富です。
それぞれの専門知識に基づいてアドバイスや
実行の支援を行います。

欧米では医師や弁護士と並んで社会的な認知度が
高く、一般の家庭でも FPに相談することが広く
普及しています。

今までなかなか相談しにくかったお金や保険の
ことを相談するのは適任です。
信頼できるパートナーとして心強い味方になって
くれる存在です。

保険

マネー
プラン

税金

ライフ
プラン

相続

投資

不動産
運用設計

お客様お客様
FPFP

ファイナンシャル
プランナー

ファイナンシャル
プランナー

【お客様の立場にたった、客観的かつ専門的なアドバイスでサポートします】

一人ひとり違うライフプラン。
数ある保険商品の中から一緒に最適なものを選びます。

■ご提案はあなただけのオーダーメイド
相談したら終わりではなく、長期的にサポートします。
定期的なヒアリングや各種手続きなども行います。

■これからもパートナー

保険マンモス提携 FP は特に保険の知識、相談実績が豊富！！

様々なパターンを出していただき、
私が納得するまで考えてくれた。

元々考えていたプランを相談した。
他にもよいプランを詳しく調べて
提案してくれた。

必要な保険を必要なだけという
我が家のリクエストに応えてくれた。 　　

ファイナンシャルプランナー (FP) とは   
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考えを整理する機会になったと
よく喜んでいただいています。

気になることがあったら、あらかじめ書き出しておきましょう

● ライフプランについて

● マネープランについて

● 保険について

● 投資について

● 不動産、住宅ローン、その他について

FPに、ご相談してみませんか？
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【イエローカード制】

万が一、FPから強引な勧誘を受けたり、不快な思いをされた場合はご連絡ください。
担当の FPを変更できる「イエローカード制」を設けています。悪質な FPは登録抹消を行う厳しい措置をとっています。

お客様とファイナンシャルプランナー（FP）をつなぐ

品質へのこだわり

家計や保険のことを
誰かに教わりたい。

お客様の家計や保険の
サポートがしたい！！

【無料】
保険相談

私たちはお客様とファイナンシャルプランナー（FP）をおつなぎし、
保険相談の機会を提供するサービスを行っています。

【保険相談のサービス品質 ＝ ファイナンシャルプランナー（FP）の品質】
お客様に有意義な保険相談をご利用いただくため、以下の取り組みを行っています。

お客様お客様
FPFP

ファイナンシャル
プランナー

ファイナンシャル
プランナー

・独自の品質管理基準

ファイナンシャルプランナー（FP）のスキルを数値化する独自の品質管理基準を設けています。
保険相談後に実施しているお客様アンケートで専門知識やマナー等、様々な角度から評価して
いただいています。

・厳しい採用基準

提携している FPは生命保険と金融のサービスのプロフェッショナルです。
FP資格保持者がほとんどでAFP、CFP、MDRTなどの基準達成者も多く所属しています。

お客様の多様なニーズにお応えするため、
多くの保険商品の取扱いができることが
大切と考えています。

■複数の生命保険会社の保険商品

保険は加入後も各種手続き、保険金等の請求、
見直しなどが必要になるので、業界経験5年
以上のFPと提携しています。

■保険相談の実務経験

平均
22社

5年
以上

保険マンモスのこだわり
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お客様サポートへのこだわり

・スタッフが行う丁寧なマッチング

お客様にできるかぎり最適な FPをご紹介することを大切に考えています。
スタッフがお客様の家族構成、保険相談のご要望、お住まいの地域等を考慮し、
提携 FPとのマッチングを行っています。

・お客様との窓口、コールセンターを設置

お問合せは自社のオペレーターが対応しています。お客様から寄せられた
貴重なご意見はスピーディーに社内で共有し、サービス改善につなげています。

保険相談に関するお客様の疑問や不安もお問合せください。
尚、保険商品に関する具体的なご案内やアドバイスは行うことができませんので
ご了承ください。
担当の FPがご相談を承ります。

『保険相談は役に立ちましたか』
『保険相談サービスを
友人・知人に勧めたいと思いますか？』

お客様アンケート

満足度

95%
とても役に立った
＋役に立った

紹介
したい度

70%
10 段階で 7以上

とても役に立った
役に立った

まったく役に立たなかった

役に立たなかった

52％................
...........................

.......................

.........

43％

1％

4％

紹介したい度「10」
「9」
「8」
「7」
「6」
「5」
「4～0」

21％
8％
20％
21％
9％
10％
11％

.........
...........
...........
...........
...............
...............
........

※保険相談をご利用されたお客様アンケート集計結果より （集計期間：2014年4月1日～2014年9月30日）
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保険相談前後でお客様の考えがどのように変わったか、うかがいました。

相談前 :とりあえず医療保険にだけ入るつもりでした。

相談後 : 老後の準備も、保険でしたいと思いました。

《女性 32才》

【お客様の声】
保険ショップに相談に行きましたが、納得できなかったので保険マンモスに申し込みました。担当の FPさん
には豊富な知識と経験があり、とても満足できました。
今の時代は、保障だけでなく老後のための貯蓄も必要であることがよくわかりました。医療保険だけに入る
つもりでしたが、銀行より効率よく貯蓄できるということで終身保険にも加入することにしました。
次回は、母の保険についても相談にのっていただく予定です。

【担当 FPより】

今後のリスクに対する保障の考え方と、将来のための貯蓄の重要性についてお話
いたしました。また保険を選ぶ際に見きわめるべきポイントとして、
①商品、②保険会社、③担当者の３つがあることをお伝えしています。

相談前 : 小さい子供がいるので、今の死亡保障が十分か不安でした。

相談後 : 保障を充実させたのに保険料が下がって、驚きました。

《男性 28才》

【お客様の声】
3歳の子供がいるので、万一のときに今の保険で大丈夫か不安になって保険相談に申し込みました。
FPさんは、家計が苦しい状況を理解してくれて、私の立場になって保障プランを考えてくれました。
死亡保障の金額を大きくしてもらい、新たに医療保険にも加入したのに月々の保険料が安くなったのは
ミラクルでした。本当にありがとうございました。

【担当 FPより】

1,000 万円の終身保険にご加入中でしたが、お子様のためにより大きな死亡保障
が必要でした。そこで終身保険を 300万円に減らし、月額 15万円の収入保障保
険にご加入いただきました。また未加入であった医療保険にも、入院日額 1万円
でご加入いただきました。
終身保険を減らしたのでトータルの保険料を抑えることができましたが、貯蓄性
は下がっています。将来家計に余裕ができたら、老後資金の準備も考えていただ
きたいと思っています。

お客様の声
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親身になっていただいた

（東京都 20代 ご夫婦）

私たちの人生プランに親身になっていただいたことが夫婦

共々非常に嬉しかったです。信頼と好感しかありません。

保険の契約を行ったのですが、手続きに関しても、丁寧且

つ迅速に対応してもらえました。

住宅購入時もぜひ購入資金のことで相談したいと思いまし

た。ありがとうございました

将来の不安が少し軽くなった
現在困っている事や不安な事を、我が家の目線で答えてく

れたのがよかった。

長い時間、話を聞いてもらい、現実味のあるライフプラ

ンを立ててくれたので将来の不安が少し軽くなった。信頼

できるFPさんがうちに来てくれてよかったです。

（広島県 40代 ご夫婦）

お金に関する知識が豊富

（福岡県 40代 女性）

物腰が柔らかく、私の言いたいことを理解して的確にアド

バイスがあり、とても優しかったです。

保険の仕組みを今まで理解していませんでしたが、わかり

やすく丁寧に教えてくださり、とても安心感を得ることが

できました。ありがとうございました。

必要な保険を必要な分だけ

（神奈川県 40代 女性）

必要な保険を必要な分だけというわが家のリクエストに対

して期待以上に応えてくれました。説明もわかりやすく納

得いくものでした。

私が納得できるまで考えてくれた

（東京都 40代 女性）

提案していただいたものとは別のプランをお願いしたら快

く応じてくださり、私が納得できるまで考えてくださった

のがありがたかったです。最終的には、初回にご提案い

ただいたプランでお願いしました。

経験、知識の深さを感じた
私の質問に対し、嫌な顔もせず、丁寧にわかりやすく図式

を書いたり、貯蓄のシミュレーションをパソコンで見せて

くださり、経験、知識の深さを感じた。落ち着いた話し

方も大変よかった。日程調整もメールで、きちんと連絡し

てくださり、親切でした。

（長崎県 50代 ご夫婦）

ファイナンシャルプランナーの知識が必要
資金管理の面において、よいアドバイスを受けました。ま

た生命保険を一緒に選ぶという面でもファイナンシャルプ

ランナーの知識は必要だと思いました。相談相手としても

満足いく方との出会いでした。ありがとうございます。

（熊本県 30代 女性）

納得して解約や新規の契約ができた
知識が豊富。希望の予算内どころか、それよりも安くして

いただいた。その上、保障も充実してて、夫婦ともども

大満足しています。また、色々相談しながら、自分で納

得して解約や新規の契約ができたので良かったです。

（静岡県 30代 ご夫婦）

目からウロコの状態
基本的なことから教えてもらえてよかったです。いろいろ

な角度からわが家の問題点を教えていただきました。自分

の気づかなかった点を教えてもらい、目からウロコの状態

になりました。

（大阪府 40代 ご夫婦）

良いご縁をいただいた
知識が豊富で的確なアドバイスをいただき、とても感謝し

ております。資料も早急に作成していただいたので、手続

きもスムーズでした。今後も色々な相談に乗ってくれそう

で、良いご縁をいただけたと思っております。

（広島県 30代 ご夫婦）
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就職
就職して新社会人になると、経済的に自立して自分の給料で生活していくこと
になります。自分に必要な保険を考えるよいタイミングです。
学生時代から親がかけてくれている保険がある場合は、自分名義に変更したり
見直しが必要です。

● 病気やけがで入院・手術をしたときに備えて、医療保険、がん保険に加入

● 死亡した場合のお葬式代・お墓代にあたる費用を残すための生命保険を検討

● 個人年金など将来に向けた貯蓄（貯蓄型の保険の活用も含め）を早めに計画

保険加入のポイント

（
シ
ン
グ
ル
ラ
イ
フ
）

結婚 結婚は人生の中でも大きな転機であり、あらたに配偶者のための保障が必要と
なります。したがって、保険の加入や見直しが必要となるタイミングです。
今後のライフスタイルや人生設計をふまえて、保険を選ぶことが大切です。

保険加入のポイント

（
ダ
ブ
ル
イ
ン
カ
ム
）

● 死亡した場合に、配偶者の生活を支えるためのお金を残せる生命保険に加入

● 夫婦それぞれに医療保険、がん保険に加入

● 二人の将来に向けた貯蓄（貯蓄型の保険の活用も含め）を早めに計画

人生における必要保障額の推移

就職

結婚

子供の誕生 住宅購入

子供の独立

定年退職必
要
保
障
額

時間の経過

どんな保険が必要であるかは、あなたの家族構成や家計の状況、さらにはどのような人生を
送りたいかによって一人ひとり違ってきます。とくに生命保険の保障額については年々変化
があり、結婚・出産などのできごとによって大きく変動します。

ここでは、就職して社会人となり、その後結婚して子供を育てていき、会社を定年退職する
という人を例に、生命保険の必要保障額がどのように変化し、どのタイミングでどんな保険
が必要かをご紹介します。

今のあなたに必要な保険は何？
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子供の

誕生

子供ができると、食費や被服費をはじめとした生活費が多くかかるようになり
ます。また子供の成長とともに教育費もかかってきます。世帯主の方に万が一
のことがあった場合の経済的なリスクを考えて、保険の見直しや加入が必要と
なります。

● 死亡した場合に、子供と配偶者の生活を支えるための生命保険に加入

● 病気やけがで入院・手術した場合の医療費に備える医療保険、がん保険に加入

● 子供の教育費やその他必要な資金の準備（学資保険ほか貯蓄等）をスタート

保険加入のポイント

住宅
購入

住宅購入前に「賃貸住宅」に住んでいて、かつ生命保険に加入していた場合、
その生命保険の死亡保障額には、死後の『住宅費用』が含まれている可能性が
あります。その場合、住宅購入後は住宅費用分の保障が不要になりますので、
保険の見直しが必要です。

● 住宅ローンの残債を保障額とする「団体信用生命保険」に加入した場合は、
   保障額を減らすことを検討

● 節約できた保険料を貯蓄に回したり、住宅ローンの繰り上げ返済にあてる

保険加入のポイント

子供の

独立

子供が独立して社会人になると、それまで加入していた生命保険のうち、子供
の生活費や教育費のための保障部分が不要になります。子供の独立以後も、そ
れらの保障が残っている場合は保険の見直しが必要です。また自分たちの老後
のための資金準備も必要となります。

● 生命保険のうち、子供のための保障を減額

● 老後の生活資金や介護費用に備えるための貯蓄や保険加入を検討

● 医療保険が不足している場合は保障の充実を検討

保険加入のポイント

定年
退職

定年退職後は収入がなくなり（再就職等しなければ）、退職金や年金で生活す
るなど生活環境が変わるため、保険やマネープランの見直しが必要です。また
一定の資産がある場合は、遺産相続についての対策も検討が必要となります。

● 死亡しても、配偶者が年金などで生活できる場合は生命保険の生活保障を減額

● 老後の生活費のために、退職金を運用できる保険や金融商品を検討

● 相続対策としての保険活用を検討

保険加入のポイント

誰もがこのモデルケースのような人生を送るとは限りませんが、
ファイナンシャルプランナーは、一人ひとりの人生設計に応じた
保険設計や加入後の見直しにきめ細かく対応いたします
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お金と家計、保険のプロ、ファイナンシャルプランナー（FP）とは・・・？
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紹介方法1 担当の FPに直接紹介

詳しくは
カスタマーサービスへ

平日 9:00 ～１９:00
土日祝 9:00 ～ 21:00０１２０－０３０－７３０

※ご友人・お知り合いがお近くにお住まいの場合は、こちらの紹介方法をおすすめします。
※ご友人・お知り合いが遠方にお住まいで、担当FPの対応地域外になる場合、保険マンモスをご紹介ください。

ご友人等にも紹介したいと思ったら 担当の FPに直接その旨お伝えください。

満足！！
お任せ
ください！！

紹介
したい！！

友人も
是非！

紹介方法2 保険マンモスをご紹介

※ご友人が無料保険相談の面談をされた場合、保険マンモスから粗品を進呈いたします。

遠方のご友人等に、保険マンモスの
無料保険相談を紹介される場合

お客様からのご紹介である旨を、お申込み時に
お教えいただくようお伝えください。

満足！！

紹介
したい！！

友人からの紹介です

かしこまりました

無料保険相談にご満足いただけましたら、ご友人やお知り合いの方をご紹介ください。

紹介キャンペーンのご案内
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保険相談サービスを開始して約20年、60万件超の保険選びのお手伝いをしてきました。

よりよい人生を歩むには「お金の正しい知識」を持つことが大切だと考えています。しかし、学校ではお
金について教えてくれません。インターネットでは様々な情報が氾濫しており、どれが自分に合った情報
なのかを見極めるのは難しいのが現状です。

そこでお金のプロ、ファイナンシャルプランナー (FP) と一緒に家計の収支や預金・資産、保険などの現
状をしっかりと整理し、一緒にライフプランを作成することをおすすめしています。特に支出の中でも大
きな額を占める保険料は適切なプランを選ぶことが大切です。
あなたにピッタリの保険がみつかれば、家計の見直しの大きな一歩になります。

FP は金融全般の知識と豊富な相談実績があります。今まではなかなか相談しにくかったお金や保険の相
談相手として適任です。みなさまの保険相談が有意義なものとなるよう願っています。

代表取締役　古川 徹

保険を含めた家計の見直しを

「みなさまのお金の失敗を防ぎたい」 との想いで
保険相談サービスを始めました。

●お客様とファイナンシャルプランナー（FP）が一緒に
● 複数の保険会社の中から
● 必要な保障を必要な分だけ

1964年 滋賀県生まれ  早稲田大学 商学部卒業
在学中にロックバンド「聖飢魔 II」のドラマーとしてプロデビュー（約半年で脱退）
旭化成を経て、ソニー生命へ
生命保険と金融サービスの専門家による国際組織、MDRT会員に登録
2005年に保険マンモス株式会社を設立

略歴：

【会社概要】
名　　　称：保険マンモス株式会社 創　　　立：2005 年 8 月

所　在　地：〒108-0014   東京都港区芝 5 丁目 29 番 20 号 クロスオフィス三田 807
資　本　金：3,580 万円代表取締役：古川 徹

メディア掲載・書籍出版

ワールドビジネスサテライト（テレビ東京）、ニュースウォッチ9 （NHK）、みんなの疑問 ニュースなぜ太郎
（テレビ朝日）、読売新聞、日本経済新聞、週刊ダイヤモンド、週刊東洋経済ほか

「アナタの保険、見直せば500万円安くなる」 （扶桑社）
「めちゃくちゃ売れているマネー誌 ダイヤモンドZAIが作った本 保険は三角にしなさい！」（ダイヤモンド社）

メディア掲載：

書 籍 出 版：

会社案内
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相談に持っていくとよいもの

事前に考えておくとよいこと

▼ チェックリストとしてご活用ください！！

保険相談の前に、準備しておくとよいもの、
考えておくとよいことをまとめました。
事前に用意できていると、 相談がよりスムーズになります！！

加入している保険の保険証券
現在、加入している保険がある場合は、ご家族全員分をご用意ください。
（生命保険、医療保険、学資保険、個人年金保険など）

※証券がない場合は「保障内容のお知らせ」で代用できます

検討中の保険の設計書（見積書）やパンフレット
既に保険を検討していて、パンフレットや保険会社・代理店等の設計書がある場合は、
相談時にお持ちください。

家計や保険で困っていることやわからないこと、入りたい保険、貯蓄プランなど
FPに聞きたいことを箇条書きでメモしておきましょう。

1: 相談したいこと、聞きたいこと

この小冊子

▼ メモ欄としてご活用ください！！

・
・
・
・
・
・

事前準備チェックシート
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▼ メモ欄としてご活用ください！！

保険は将来の夢や希望の実現を支えるためにあるものです。
保障プランを考える上で必要となりますので、主なものをピックアップしておきましょう。

家を買いたい ／ 子供を名門私立に通わせたい ／
車は 3 年ごとに買い替えたい ／ 老後は夫婦で海外移住したい 等

例）

2: 将来実現したいこと

現在加入中の保険がある場合は、その保険料をご記入ください。
保険証券をすべてお持ちいただければ計算は省いていただいてもかまいません。

生命（死亡）保険 （月） （月）円 円

《ご本人》 《配偶者》

その他

医療・がん保険

3: 保険料について

（月） （月）円 円

（月） （月）円 円

月々の家計の収支がわかると、家計や貯蓄、将来のプランも含めて保険の相談ができます。 
おおまかでよいので事前に各項目を把握しておいてください。

4: 家計の収支（世帯全体）

・
・
・
・
・

収入 ←

←

給与（手取り）、その他月 万円

支出 家賃（管理費、駐車場代等含む）、住宅ローン、光熱費、食費
通信費、交際・娯楽費、教育費、日用品代、服飾費
　

月 万円

月 時 分～日（　　曜日）相談日時

場所

氏名担当 FP

メールアドレス

電話

相談日程と担当 FP



©保険マンモス　本誌の無断複写・複製（コピー等）は著作権上の例外を除き、固く禁じられています

保険マンモス カスタマーサービス

平日 9:00～19:00 9:00～21:00土日祝

【URL】https://hoken-mammoth.com/leads/

通話料無料：０１２０－０３０－７３０

生命保険って実は、
ものスゴい高い買い物
なんですよね。
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